






BANCO  CENTRAL  PROJETA CRES-
CIMENTO  DO PIB –  O Banco 
Central (BC) manteve a projeção 
para o crescimento da economia 
este ano e reduziu estimativa 
�S�D�U�D���D���L�Q�Á�D�o�m�R�����'�H���D�F�R�U�G�R���F�R�P��
�R���5�H�O�D�W�y�U�L�R���G�H���,�Q�Á�D�o�m�R�����G�L�Y�X�O�J�D�G�R��
�H�P���������G�H���M�X�Q�K�R�����H�P���%�U�D�V�t�O�L�D�����D��
projeção para a expansão do 
�3�U�R�G�X�W�R���,�Q�W�H�U�Q�R���%�U�X�W�R�����3�,�%�������D��
soma de todos os bens e servi-
�o�R�V���S�U�R�G�X�]�L�G�R�V���Q�R���S�D�t�V�����V�H�J�X�H���H�P��
�����������S�D�U�D����������

  PRÉVIA DA INFLAÇÃO  OFICIAL  
EM JUNHO  É A MENOR PARA O MÊS 
DESDE 2006 – �$���S�U�p�Y�L�D���G�D���L�Q�Á�D-
�o�m�R���R�À�F�L�D�O�����P�H�G�L�G�D���S�H�O�R���Ì�Q�G�L�F�H��
Nacional de Preços ao Con-
�V�X�P�L�G�R�U���$�P�S�O�R�����������,�3�&�$������������
�U�H�J�L�V�W�U�R�X���������������H�P���M�X�Q�K�R���G�H�V�W�H��
�D�Q�R�����D�E�D�L�[�R���G�D���W�D�[�D���G�H���������������G�H��
�P�D�L�R�����e���R���t�Q�G�L�F�H���P�D�L�V���E�D�L�[�R���S�D�U�D��
�D���S�U�p�Y�L�D���G�H���M�X�Q�K�R���G�H�V�G�H��������������
�T�X�D�Q�G�R���R���,�3�&�$���������F�K�H�J�R�X���D��
��������������

  RECUPERAÇÃO  DA ECONOMIA  
– A economia brasileira deve se 
�U�H�F�X�S�H�U�D�U���J�U�D�G�X�D�O�P�H�Q�W�H�����D�À�U�P�R�X��
�R���G�L�U�H�W�R�U���G�H���3�R�O�t�W�L�F�D���(�F�R�Q�{�P�L�F�D��
�G�R���%�D�Q�F�R���&�H�Q�W�U�D�O�����%�&�������&�D�U�O�R�V��
�9�L�D�Q�D���G�H���&�D�U�Y�D�O�K�R�������Q�D���~�O�W�L�P�D��
�V�H�P�D�Q�D���G�H���M�X�Q�K�R�����2���%�&���P�D�Q�W�H�Y�H��
a estimativa para a expansão 
do Produto Interno Bruto 
���3�,�%�������V�R�P�D���G�H���W�R�G�R�V���R�V���E�H�Q�V���H��
�V�H�U�Y�L�o�R�V���S�U�R�G�X�]�L�G�R�V���Q�R���S�D�t�V�����H�P��
�����������H�P���������������Q�R���5�H�O�D�W�y�U�L�R���G�H��
�,�Q�Á�D�o�m�R�����G�L�Y�X�O�J�D�G�R���G�H���P�D�Q�K�m��

QUARTA -FEIRA, 05 DE JULHO –  16H

Método Arbeuq - POA
�1�D���V�D�O�D���G�H���W�U�H�L�Q�D�P�H�Q�W�R���G�H���X�P�D���J�U�D�Q�G�H��
corporação encontram-se cinco candidatos 
�T�X�H���G�L�V�S�X�W�D�P���X�P�D���Y�D�J�D���G�H���H�[�F�X�W�L�Y�R�������1�m�R��
�K�i���D���S�U�H�V�H�Q�o�D���G�H���X�P���P�H�G�L�D�G�R�U���H�����O�R�J�R�����R�V��
�F�D�Q�G�L�G�D�W�R�V���À�F�D�P���V�D�E�H�Q�G�R���T�X�H���V�H���W�U�D�W�D���G�H���X�P��
�Q�R�Y�R���P�p�W�R�G�R���G�H���D�Y�D�O�L�D�o�m�R�����R�Q�G�H���H�O�H�V���V�m�R���R�V��
�S�U�y�S�U�L�R�V���D�Y�D�O�L�D�G�R�U�H�V����
ENTRADA  FRANCA

QUINTA -FEIRA, 13 DE JULHO –  20H

13 no 13 = 50 - SM
Jairo Lambari Fernandes apresenta as 
�P�~�V�L�F�D�V���P�D�L�V���F�R�Q�K�H�F�L�G�D�V���G�H���V�X�D���F�D�U�U�H�L�U�D���H��
�D�O�J�X�P�D�V���G�R���Q�R�Y�R���&�'�����´�)�H�L�W�R���H�P���F�D�V�D�µ�������2��
�D�U�W�L�V�W�D���F�R�P�S�O�H�W�D���H���F�R�P�H�P�R�U�D���V�H�X�V���������D�Q�R�V��
�Q�R���G�L�D���������G�H���M�X�O�K�R�������Q�R���S�D�O�F�R���G�R���������G�H���0�D�L�R��
INGRESSOS: R$ 35 ANTECIPADO , R$ 50 NA  
HORA , PARA PÚbLICO  GERAL. R$ 25 PARA  
SÓCIOS  E MEIA -ENTRADA . 

SEXTA -FEIRA, 14 DE JULHO –  20H30
Star Beetles - ARG
�$���E�D�Q�G�D���D�U�J�H�Q�W�L�Q�D���F�R�Q�V�L�G�H�U�D�G�D���X�P�D���G�D�V��
melhores covers dos The Beetles revive 
�R���P�D�L�R�U���H���P�D�L�V���O�H�Q�G�i�U�L�R���J�U�X�S�R���P�X�V�L�F�D�O���G�H��
�W�R�G�R�V���R�V���W�H�P�S�R�V����INGRESSOS: R$ 40 ANTE -
CIPADO ; R$ 40 SÓCIOS  E MEIA -ENTRADA ; R$ 
80 PÚbLICO  GERAL.

Informações da Agência Brasil

Sustentabilidade aplicada 
aos negócios: orientações para 
gestores é um curso online e 
gratuito oferecido pela Fundação 
Getúlio Vargas (FGV). Com carga 
horária de 10 horas, o programa é 
ministrado pela professora Rober-
ta Carvalho Cardoso, doutora com 
estudos na área de sustentabilidade pela Fundação Getúlio Cargas/
Eaesp. 

Os objetivos do curso são apresentar os principais fatos e con-
�F�H�L�W�R�V���U�H�O�D�W�L�Y�R�V���j���V�X�V�W�H�Q�W�D�E�L�O�L�G�D�G�H�����S�U�R�Y�R�F�D�U���U�H�À�H�[�m�R���Q�R�V���S�D�U�W�L�F�L-
pantes do curso sobre seus hábitos e atitudes em relação à sus-
tentabilidade e conhecer as possibilidades de mudança na gestão 
empresarial. 

Para fazer o curso, acesse bit.ly/fgv_sustentabilidade. O início 
do curso é imediato e não há pré-requisitos para a inscrição.

ATUALIDADES

Para ler e se inspirar�&�X�U�V�R���J�U�D�W�X�L�W�R���Q�D���)�*�9���2�Q�O�L�Q�H
�(�F�R�Q�R�P�L�D

Nos dias atuais, estamos su-
perando até mesmo nossa capacidade 
imaginativa. Quem, de sã consciên-
cia, poderia conceber esse farrapo de 
nação? Me refiro ao que todos sabem. 
Ao velho e repetido coronelismo par-
tidário. Fugimos de uma ditadura para 
entrar em outra. Hoje, pagar impostos 
é financiar o crime organizado. A desi-
lusão é tanta que os noticiários já não 
tem mais a capacidade de nos indignar. 
Banalizamos o mal.

Estatistas ou privatizadores? Não in-
teressa mais, conseguiram acabar com 
�D�V�� �H�P�S�U�H�V�D�V�� �S�~�E�O�L�F�D�V���� �3�H�W�U�R�E�U�i�V���� �&�D�L�[�D��
Federal, BNDES, e até mesmo os Cor-
reios, já não valem mais nada.

Como fugir disso? Ainda não se 

sabe. Mas ao menos é fácil identificar 
quem manda nesse jogo. Quem indica 
os Ministros do STF, in-
cluindo o Gilmar Mendes? 
Onde está concentrado o 
poder do Pacto Federati-
vo? Como se organizam as 
quadrilhas, digo, banca-
das dos grandes partidos 
nacionais?

Em bom gauderês, são 
de todos os pêlos, e já nas-
ceram gateados. 

Alguns partidos jovens, ideológicos, 
tentam se formar. Outros partidos tidos 
por nanicos são apenas captadores do mi-
lionário fundo partidário. Pasmem, tem 
�I�X�Q�G�D�G�R�U���S�U�R�¿�V�V�L�R�Q�D�O���G�H���S�D�U�W�L�G�R���J�D�Q�K�D�Q-

do alta grana com isso. Mas a reforma 
partidária se encarregará de impedir que 

os poucos cases de sucesso 
não se tornem uma epide-
mia. A cláusula de barreira 
sufocará os novos e livres, 
cooptando-os a seguir a tri-
lha obrigatória, a beijar as 
mãos dos novos velhos co-
ronéis da terra brasilis.

Para onde correr? Não 
tenho certeza, mas se estou 
�Q�X�P�� �L�Q�F�r�Q�G�L�R�� �S�U�H�¿�U�R�� �I�X�J�L�U��

do fogo. Logo, os grandões nacionais de 
esquerda (será?) e de direita (será?) não 
terão mais meu apoio nem em eleição de 
síndico.

�(�� �D�� �F�X�O�S�D�� �p�� �Q�R�V�V�D���� �'�H�L�[�D�P�R�V�� �T�X�H�� �R�V��

novos líderes fossem cooptados pelos 
ricos caciques partidários, e profissio-
nalizassem suas carreiras políticas. A 
prova disso é que hoje o movimento es-
tudantil só elege assessores de gabine-
tes parlamentares. Fábrica de líderes? 
Faz-me rir.

Logo, não sei onde vou. Mas sei para 
onde não vou. Coronéis, não terão meu 
voto. Calma, não são os militares. São 
os chefes dos maiores partidos que co-
mandam a nação.

E fazendo o meu mea culpa, afirmo: 
Apoiarei todos os jovens honestos, e 
aconselharei a manterem-se, dentro do 
que for possível. Jovens. 

Já não me importa posição política. 
Precisamos de honestidade.

�5�L�F�D�U�G�R���0�X�Q�D�U�V�N�L���-�R�E�L�P��
�$�G�Y�R�J�D�G�R�������2�$�%���5�6��������������Crise política: Acreditar? Em quem?

�3�$�5�$���2�1�'�(��
�&�2�5�5�(�5�"��Não 
�W�H�Q�K�R���F�H�U�W�H�]�D����

mas se estou num 
�L�Q�F�r�Q�G�L�R���S�U�H�À�U�R��

�I�X�J�L�U���G�R���I�R�J�R����

MAIS T EMPO, MAIS DINHEIRO

C. BARbOSA E G. CERbASI

�7�H�P�S�R���p���G�L�Q�K�H�L�U�R�"���*�X�V�W�D�Y�R��
Cerbasi e Christian Barbosa  
�D�F�U�H�G�L�W�D�P���T�X�H���Q�m�R�����'�H�V�F�X�E�U�D��
como abandonar os hábitos 
que não contribuem para o seu 
crescimento e como realizar as 

mudanças 
necessá-
rias para 
desfrutar 
melhor a 
�Y�L�G�D�����(�G�L�W�R�U�D��
�6�H�[�W�D�Q�W�H��
�*�P�W������������
�S�i�J�L�Q�D�V��

SEM LIMITES

JOSÉ EDUARDO  COSTA

�-�R�U�Q�D�O�L�V�W�D���G�D���U�H�Y�L�V�W�D���(�[�D�P�H���H��
ex-diretor de redação da Você 
�6���$�����-�R�V�p���(�G�X�D�U�G�R���&�R�V�W�D���V�H��
debruçou sobre a história da 
�1�H�W�V�K�R�H�V�����T�X�H���F�R�P�H�o�R�X���F�R�P�R��
�X�P�D���S�H�T�X�H�Q�D���O�R�M�D���G�H���U�X�D���H�P���6�m�R��
Paulo e se 
tornou uma 
companhia 
que fatura 
�E�L�O�K�}�H�V�����(�G�L-
�W�R�U�D���*�H�Q�W�H����
���������S�i�J�L�Q�D�V��

DICAS DE LEITURAPARA  GESTORES

Fotos reprodução

No Theatro 13 de Maio
�&�R�Q�À�U�D���D�O�J�X�P�D�V���D�W�U�D�o�}�H�V���T�X�H���I�D�]�H�P���S�D�U�W�H���G�D��agenda de julho do Theatro 13 de Maio. �3�U�R�J�U�D�P�D�o�m�R���F�R�P�S�O�H�W�D���H�P���W�K�H�D�W�U�R�����P�D�L�R���F�R�P���D�J�H�Q�G�D
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A importancia de 
manter o backup em dia

O vendedor 
vai morrer?

A maioria das pessoas não sabe, mas 
existe uma grande chance de você perder 
os dados maios importantes da sua vida 
nesse instante!

O fato é que a maioria dos dispositivos 
que armazenam informações estão sujeitos 
às intempéries do nosso uso. Esquecemos 
de remover com segurança o dispositivo 
(HD externo, pendrive, cartão de memó-
ria, smartphones e outros), apagamos sem 
querer a pasta ou os arquivos, derrubamos 
o dispositivo – que normalmente não é fa-
bricado para resistir à quedas ou batidas 
– deixamos entrar líquidos e resíduos e, o 
mais atual dos problemas, permitimos que 
códigos maliciosos tomem conta de todo o 
�V�L�V�W�H�P�D�� �R�S�H�U�D�F�L�R�Q�D�O���� �F�R�G�L�¿�F�D�Q�G�R�� �W�R�G�R�V�� �R�V��
arquivos e pedindo um valor bastante ele-
vado para resgate.

Nem sempre todos os arquivos poderão 
ser recuperados integralmente. Dependendo 
de fatores como tipo, tamanho, data de ex-
clusão, utilização do disco, entre outros, a 
recuperação se torna mais difícil. No entanto, 
as ferramentas estão cada vez mais aprimo-
radas e hoje é possível realizar um exame ou 
simplesmente recuperar seus arquivos usan-
do ferramentas gratuitas. Vale lembrar que há 
diferenças entre quais ferramentas devem ser 

utilizadas para o tipo de problema. Se for um 
arquivo apagado sem querer, as chances de 
recuperação com ferramentas gratuitas são 
altas. Como exemplo o software Recuva é um 
dos melhores para esse trabalho. Um  grande 
erro nesse tipo de recuperação é você insta-
lar o software e recuperar os arquivos para o 
mesmo dispositivo em que houve o desastre. 
O Recuva alerta sobre esse problema, mas a 
maioria ignora e não o faz. 

No processo de recuperação de dados é 
importante que se restaurem arquivos para 
outros discos, para não prejudicar a integri-
dade dos arquivos recuperados. Em muitos 
casos, se existir uma tentativa de recupera-
ção para o mesmo disco, o arquivo poderá 
�¿�F�D�U���L�Q�Y�i�O�L�G�R���R�X���V�X�D���U�H�V�W�D�X�U�D�o�m�R���S�R�G�H�U�i���V�H�U��
afetada. Isso ocorre pelo fato do sistema 
de arquivos sobrepor as entradas nos re-
gistros da tabela de alocação de arquivos.  
Também, nesse procedimento, nunca deve 
se alterar o conteúdo da mídia suporte, sob 
o risco de comprometer o valor legal do 
exame. Para isso, é aconselhável salvar os 
dados em dispositivos removíveis, na rede, 
ou até mesmo em uma unidade de disquete.

Artigo elaborado por Diego Bortoli, es-
pecialista em recuperação de dados

Trabalho na gestão de equipe de 
vendas há alguns anos, e com vendas direta-
mente há uma vida toda. E, nos últimos tem-
pos, participando de fóruns de discussões da 
área e da direção técnica de conteúdo do seg-
mento no qual trabalho, tem sido frequente a 
pauta da possível extinção do vendedor. Da 
�¿�J�X�U�D���G�R���D�W�H�Q�G�L�P�H�Q�W�R���G�D�V���H�P�S�U�H�V�D�V�����T�X�H���W�H�P��
a função de representar aquela marca ou pro-
duto no mercado e gerar negócios. Resultados. 
�$�¿�Q�D�O�����p���G�L�V�V�R���T�X�H���V�H���W�U�D�W�D�����(�V�W�H���p���R���R�E�M�H�W�L�Y�R���G�H��
�T�X�D�O�T�X�H�U���H�P�S�U�H�V�D���F�R�P���¿�Q�V���O�X�F�U�D�W�L�Y�R�V��

Acontece que agora contamos com uma 
mudança de cenário. E neste, naturalmente, 
mudaram as pessoas e seus comportamentos 
de consumo. O modo com o qual estabelecem 
uma relação com o produto ou propósito da 
empresa, que seja duradouro. Que é o que 
toda a empresa quer. 

Neste cenário entraram algoritmos e mui-
tos canais que ligam pessoas e marcas no 
mundo digital. Nele, estes “vendedorezinhos 
�Q�X�P�p�U�L�F�R�V�´�� �L�G�H�Q�W�L�¿�F�D�P�� �T�X�H�P�� �V�R�P�R�V���� �R�� �T�X�H��
procuramos e desejamos, enquanto pesquisa-
mos despretensiosamente nas redes sociais e 
na internet. E, inevitavelmente, viemos sendo 
lidos e acompanhados por estes leitores de 
movimento humano.  

Relacionamento humano com marca, com 
�S�U�R�G�X�W�R���� �H�Q�Y�R�O�Y�H�� �R�� �P�X�Q�G�R�� �R
w�L�Q�H���� �$�T�X�H�O�H��
no qual vivemos, em família, em sociedade. 
Onde realizamos nossos projetos de vida. 
Onde consumimos. Tem sido tema da maior 
feira de varejo do mundo, a NRF, que aconte-
ce em Nova Iorque, a questão da experiência 
de compra do cliente, que hoje é objeto de 
desejo e trabalho árduo das marcas. Na busca 
por promover uma experiência única, agradá-
�Y�H�O���H���H�Q�Y�R�O�Y�H�Q�W�H�����T�X�H���¿�G�H�O�L�]�H�����(���L�V�V�R���D�F�R�Q�W�H�F�H��
através de gente que, a partir de informações 
vindas de vários canais, estimulados pelo 
marketing digital, acessa nossos personagens 
principais, cria estratégias de aproximação, 
�L�G�H�Q�W�L�¿�F�D�� �H�� �D�Y�D�O�L�D�� �Q�H�F�H�V�V�L�G�D�G�H�V���� �S�R�Q�W�R�V�� �G�H��
satisfação e, com maestria, gera o contato 
�G�R�� �F�O�L�H�Q�W�H�� �F�R�P�� �D�� �P�D�U�F�D���� �&�R�P�� �R�� �G�H�V�D�¿�R�� �G�H��
conquista-lo, criando o vínculo. E o faz com 
a ajuda de técnicas de venda, algoritmos da 
internet e um bom produto. Com um bom 
posicionamento de marca. E neste caminho o 
resultado acontece.

�3�R�U�� �L�V�V�R���� �S�U�R�S�R�Q�K�R�� �H�V�W�D�� �U�H�À�H�[�m�R�� �j�V�� �V�X�D�V��
empresas. Coisas não acabam, elas mudam. 
E o vendedor e seu processo de vendas está 
em tempos de reciclagem. Está com seu 
funil de vendas na mão, trabalhando agora 

�F�R�P���F�R�Q�V�X�P�L�G�R�U�H�V���À�X�H�Q�W�H�V�����&�R�P���X�P�D���J�U�D�Q-
de capacidade de captar informação e co-
nhecer suas opções. A equipe de vendas pre-
cisa estar mais preparada, entendendo que 
não está mais sozinha no processo de cons-
truir demanda e soluções ao mercado. Que 
não trará com facilidade qualquer novidade 
ao cliente. Por isso, precisa de mais conhe-
cimento para ser mais consultivo e, então, 
construir a escada, o caminho entre ele e a 
marca ou empresa que representa. 

Quer começar a mudar a atitude co-
mercial do seu negócio? Seguem 3 dicas 
para aumentar suas vendas na era digital:
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Nem todo mundo é seu cliente. Assim, 

�H�V�W�X�G�H�� �T�X�H�P�� �G�H�V�H�M�D�� �D�W�H�Q�G�H�U���� �F�U�L�H�� �R�� �S�H�U�¿�O�� �G�R��
cliente ideal, suas necessidades, dores e aspi-
�U�D�o�}�H�V�����'�H�¿�Q�D���V�X�D�V���S�H�U�V�R�Q�D�V��
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Lead é um termo utilizado para represen-

�W�D�U���F�R�Q�W�D�W�R���T�X�D�O�L�¿�F�D�G�R���G�H���X�P�D���H�P�S�U�H�V�D���T�X�H��
já demonstrou algum interesse. É o oxigênio 
da área comercial e o início da prospecção de 
vendas a partir de quem está disposto a com-
prar ou pelo menos aberto a negociação.
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O primeiro se refere ao marketing digital. 
Nessa ação se captura de contatos (leads) para 
�L�Q�t�F�L�R�� �G�R�� �U�H�O�D�F�L�R�Q�D�P�H�Q�W�R�� �H�� �T�X�D�O�L�¿�F�D�o�m�R�� �G�R��
�F�O�L�H�Q�W�H�����D�W�p���T�X�H���H�O�H���¿�T�X�H���S�U�R�S�H�Q�V�R���D���F�R�P�S�U�D����
Aí entra o inbound sales, que é o processo de 
validar o lead recebido e passar somente boas 
oportunidades ao comercial, preservando as-
sim sua equipe para o que é importante e ren-
tável para sua empresa.

Juliana Silveira
Diretora Comercial H Mídia

O vendedor e seu 
processo de vendas 

está em TEMPOS DE 
RECICLAGEM
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1) Para smartphones, tablets e computadores, assine um servi -
ço de nuvem  e coloque seus arquivos mais importantes nela. 
Existem vários serviços como Dropbox, Google Drive, Google 

Fotos. Os fabricantes de smartphones também oferecem esse 
�V�H�U�Y�L�o�R���D�R���F�R�Q�À�J�X�U�D�U���S�H�O�D���S�U�L�P�H�L�U�D���Y�H�]���V�H�X���G�L�V�S�R�V�L�W�L�Y�R����

2) Faça uma cópia off-line  de seus arquivos 
regularmente , ou seja, copie para um HD externo, 

pendrive ou outro computador os arquivos e pastas 
mais importantes e mantenha essa cópia espelho 

�D�W�X�D�O�L�]�D�G�D����

3) Tenha um suporte de TI para 
sua empresa���T�X�H���S�U�L�R�U�L�]�H���P�D�Q�X�W�H�Q�o�}�H�V��
preventivas, adquiria a licença dos softwares 
que você trabalha e isso inclui a de um bom 

antivírus. Existem antivírus freewares (de graça) 
mas os melhores são os por assinatura (Kaspersky, 
Eset, Sophus, e outros). Mesmo assim, o melhor antiví-
rus ainda é você! Evite entrar em sites que desconhe-
ça, não clique em anexos duvidosos em seu email, não 
�X�W�L�O�L�]�H���V�H�X�V���G�L�V�S�R�V�L�W�L�Y�R�V���H�P���F�R�P�S�X�W�D�G�R�U�H�V���H���U�H�G�H�V���T�X�H��
não tenham um mínimo de segurança exigidos.

Se você teve um desastre semelhante aos acima, 
procure uma empresa de renome para estes tipos 
de caso. Qualquer erro de análise ou proce-
�G�L�P�H�Q�W�R���S�R�G�H�U�i���G�L�W�D�U���R���À�P���G�D�V���F�K�D�Q�F�H�V���G�H��
recuperar o que você está precisando.

�3�D�U�D���H�Y�L�W�D�U���W�R�G�D���D���G�R�U���G�H���F�D�E�H�o�D�����F�R�Q�À�U�D��3 dicas que aumentam 
a segurança e integridade  dos seus dados:
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Aconteceu

A equipe do Gru -
po Cametra  marcou 
presença na Festa Anual 
do Lar das Vovozinhas , 
que aconteceu nos dias 
10 e 11 de junho. Com a 
Unidade Móvel Cametra no 
local, foram prestados os serviços de aferição de pressão 
arterial e teste de glicemia. A técnica em segurança do 
trabalho,  Joseane Vargas, junto com a técnica em enfer-
magem Milene da Silva Alves, do Laboratório Pasteur, 
prestaram o atendimento aos  participantes do evento.

No mês de junho, o Centro de Treinamentos do Grupo 
Cametra  recebeu a 25º turma de CIPA (Comissão Interna 
de Prevenção de Acidentes) – foto acima –  e o curso de 
operador de caixa e check out, �P�L�Q�L�V�W�U�D�G�R���S�H�O�R���S�U�R�À�V�V�L�R�Q�D�O��
de educação física, Lucas Fossati – abaixo. 

O CEO do Grupo Cametra, Leandro Custódio, visitou a 
sede da Massey Ferguson em Santa Rosa no início de 
�M�X�Q�K�R�����2���D�Q�À�W�U�L�m�R���I�R�L���R���P�p�G�L�F�R���G�R���W�U�D�E�D�O�K�R�����'�U�����0�D�W�K�L�D�V��
Jerke Pires, que conduziu a visita à linha de produção das 
máquinas agrícolas.

Um país 
sem governo

Liffe Puzzle: planejamento foi o 
tema do RH na prática de junho 

Artigo

�1�m�R�����Q�m�R���P�H���U�H�À�U�R���j���D�W�X�D�O���V�L�W�X�D�o�m�R���G�R���%�U�D�V�L�O�����R�Q�G�H���D���F�R�U�U�X�S-
ção em escalas inimagináveis, envolvendo o próprio presidente 
Temer, acabou com as condições de governabilidade e paralisou 
o Congresso e o País. Aliás, exatamente como já havia aconteci-
�G�R���F�R�P���V�X�D���D�Q�W�H�F�H�V�V�R�U�D�����'�L�O�P�D���5�R�X�V�V�H�I�I��

Trata-se de um tema ainda mais importante para que o 
combate à corrupção seja bem sucedido e para que um país 
possa se tornar mais rico e mais justo: uma brutal mudança de 
mentalidade na relação da sociedade brasileira com o Estado.

�,�P�D�J�L�Q�H���T�X�H���R���%�U�D�V�L�O���Q�m�R���W�L�Y�H�V�V�H���J�R�Y�H�U�Q�R�����6�H���Q�m�R���K�R�X�Y�H�V�V�H��
governo, não haveria orçamentos superfaturados de obras pú-
blicas. Marcelo Odebrecht e outros empreiteiros não teriam 
por que nem como subornar políticos e agentes públicos, nem 
esses teriam como achacá-los.

Se não houvesse governo, não haveria bancos estatais, como 
�R���%�1�'�(�6�����6�H�P���R���%�1�'�(�6�����-�R�H�V�O�H�\���%�D�W�L�V�W�D���W�H�U�L�D���T�X�H���E�X�V�F�D�U���R�X-
�W�U�D�V���I�R�Q�W�H�V���G�H���À�Q�D�Q�F�L�D�P�H�Q�W�R���S�D�U�D���D���-�%�6�����H���Q�m�R���W�H�U�L�D���U�D�]�m�R���S�D�U�D��
dar mais de R$ 1 bilhão a 1.829 políticos, incluindo o presidente 
�7�H�P�H�U���H���R�V���H�[���S�U�H�V�L�G�H�Q�W�H�V���/�X�O�D���H���'�L�O�P�D��

Sem governo, a Petrobras não seria estatal. As decisões da 
empresa não teriam motivações políticas, seriam motivadas 
�S�H�O�D���E�X�V�F�D���G�H���U�H�V�X�O�W�D�G�R�V���S�D�U�D���D���H�P�S�U�H�V�D���H���V�H�X�V���D�F�L�R�Q�L�V�W�D�V�����'�H-
zenas de bilhões de reais desviados por corrupção não teriam 
ido para o ralo.

Se não há governo, políticos não teriam como comprar o 
apoio de setores da sociedade com programas de benefícios 
�D���J�U�X�S�R�V���H�V�S�H�F�t�À�F�R�V���F�R�P�R���%�R�O�V�D���)�D�P�t�O�L�D�����L�V�H�Q�o�}�H�V���À�V�F�D�L�V�����O�L-

Remetente: Grupo Cametra
Endereço: �5�X�D���-�R�V�p���%�R�Q�L�I�i�F�L�R�����Q�ƒ�������������6�/���������������3�R�O�L-
clínica Provedor Wilson Aita
CEP:���������������������������6�D�Q�W�D���0�D�U�L�D�������5�6
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Para uso dos Correios

nhas de crédito subsidiado e outros, devolvendo a alguns 
uma boa parcela do dinheiro que tomaram de todos nós 
através de impostos.

OK, você deve estar se perguntando, e como garantir se-
gurança, educação básica e saúde de qualidade a todos, além 
de combater a miséria, sem governo? O ponto é exatamente 
este. Para ter foco e dinheiro para isso, para não corromper e 
ser corrompido, para não sufocar a produção e o emprego no 
�%�U�D�V�L�O���F�R�P���L�P�S�R�V�W�R�V���H�[�W�R�U�V�L�Y�R�V���H���S�D�U�D���H�[�H�F�X�W�D�U���E�R�Q�V���V�H�U�Y�L�o�R�V��
públicos, o governo não pode e não deve fazer todo o resto.

A essência da corrupção brasileira está na promiscuidade 
entre o Estado e a iniciativa privada. Quanto maior o Estado, 
maior a promiscuidade. Um Estado agigantado que distribui 
“favores” é fonte constante de corrupção. Quanto menos o Es-
tado se envolver diretamente na economia – apenas regulando 
seu funcionamento – menos corrupção e mais riqueza haverá. 
�3�D�U�D���V�H�U���P�i�[�L�P�R���H�P���H�À�F�L�r�Q�F�L�D�����S�U�R�P�R�o�m�R���G�H���G�H�V�H�Q�Y�R�O�Y�L�P�H�Q�W�R��
e imune à corrupção, o Estado tem de ser mínimo em tamanho.

Artigo de Ricardo Amorim, publicado na IstoÉ, disponível 
em istoe.com.br/um-pais-sem-governo/. O autor é economista 
e presidente da Ricam Consultoria (www.ricamconsultoria.com.
br). Contato: palestras@ricamconsultoria.com.br

Aconteceu no último dia 21 a 8ª edição  do 
evento RH na Prática. Realizado na sede do 
Grupo Cametra em Porto Alegre, a edição teve 
como convidado Remi Silva, empresário ame-
ricano do ramo imobiliário que abordou o tema 
Gestão e Planejamento com foco em resultados, 
o modelo chamado Life Puzzle. Foi pauta em 
sua fala a importância de possuirmos um nor-
te, de forma clara, obejtiva e estratégica. Uma 
visão clara de futuro. Tão importante quanto o 
uso de ferramentas, Remi cita que a clareza de 
�R�Q�G�H���V�H���T�X�H�U���F�K�H�J�D�U���p���G�H���I�D�W�R���R���T�X�H���G�H�¿�Q�L���D���E�D�V�H��
�G�R�� �V�X�F�H�V�V�R�� �S�U�R�¿�V�V�L�R�Q�D�O�� �H�� �S�H�V�V�R�D�O�����$�� ���•�� �H�G�L�o�m�R��
do  RH na Prática foi uma realização do Grupo 
Cametra e padre Chagas Coworking.

A essência da 
corrupção brasileira está 
na PROMISCUIDADE  

entre o Estado e a 
iniciativa privada.

Ricardo Amorim

Reprodução


